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SEREA

SEASIDE REORIENTATION ACTIVITIES

PROPUESTA DE MEDIDAS CONCRETAS PARA EL PROGRESIVO DESARROLLO
DEL SECTOR.

Introduccién

La Federacion Gallega de Cofradias de Pescada®s ae la necesidad de
contar con una sola voz capaz de defender loes#srde todos los profesionales de la
pesca artesanal y del marisqueo en Galicia, apistaor una explotacién racional de
los recursos pesqueros y marisqueros y pretendiseidta verdadera interlocutora de
las Cofradias y Federaciones integradas en ella,la® Administraciones Estatal y
AutonOmica, tratando de implantar estrategias tledupara mantener la capacidad y el
esfuerzo pesquero con el objetivo de lograr unrdaka sostenible de los recursos.

Fue fundada en Noviembre del afio 2004 en el mattad. 12° de la Ley 9/1993,
do 8 de julio, de Cofradias de Pescadores de @alidel Decreto 261/2002, de 30 de
julio, por el que se aprueban las normas reguladigdas cofradias de Pescadores y sus
Federaciones” y desde su origen ha realizado miltie propuestas de mejoras y de
valoraciones siempre actuando como un interloartee el sector y la administracion.

Es por tanto, la entidad de ambito autonomico aresenta a los intereses de
todos los profesionales dedicados a la pesca yaabgueo de Galicia. Es una entidad
joven y moderna que representa a los profesioriategrados en las cofradias de
pescadores que siendo entidades locales integnars@ctor tradicional y envejecido.

Desde la perspectiva de la Federacion Galega dérafias de Pescadores nos
encontramos con una serie de necesidades que $arpedumerar:

+ Necesidad de comunicacion y colaboracion con ¢b rés los agentes sociales
relacionados con la planificacion de la Franja @wast La implicacion en
proyectos para el desarrollo integral de las codades pesqueras.

+ Formacion personalizada y adaptada a las carditasipropias.

Una demanda del sector desde siempre ha siddagformacion sea una
formacion adecuada y personalizada a sus necesidedg en dia, en parte
gracias a la Union Europea son multitud las engdaglie ofertan sus servicios
de formacién al sector, esta formacién ocupacisiehpre esta gestionada por
agentes externos al sector léase sindicatos smesesgacion en la pesca de
bajura, asociaciones de empresarios etc.. que nodsoninguna forma las
entidades representativas de los intereses desedia. En algunos casos es la
propia administracion la que directamente ofertadmacion y es el profesional
el que debe amoldar su situacion a lo ofertadbiesi es verdad que en algunos
casos se intenta facilitar el acceso a la formacién
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+ Relanzamiento de métodos de comercializacion anepa venta. La situacion
de las Lonjas.

El sistema de primera venta en Galicia ha sidadi@thimente el de las
lonjas donde se realizaba la primera subasta ddupto local. Es conocido por
el sector la necesidad de adaptarse a los tiengpoales en los que las nuevas
exigencias del consumidor precisan de una modeidizaen la gestion. La
identificacion del producto, las nuevas formas des@ntacion, las campafias de
promocién son asuntos que requieren una atencp@ties por el sector.

+ La cogestion de los recursos pesqueros y marissjuero

Desde siempre las cofradias de pescadores hamadmljunto con las
distintas administraciones una cogestion de losurses pesqueros y
marisqueros, se trata de que esa gestion se sigamendo y fortaleciendo a la
vista de los buenos resultados obtenidos hastamlemto.

+ La mejora de la imagen del sector.

En el marco del proyecto SEREA se ha realizado carapafa de
promocién del sector con la finalidad de mejoraimagen del sector de cara al
relevo generacional intentando que nuevos joveadacorpore na este sector
envejecido. El sector necesita que esta actividadea una actividad puntual,
sino que se siga realizando periédicamente a ficodseguir que el mensaje sea
mas efectivo.

4+ La mejora de la seguridad en el mar, minoraciolosieiesgos laborales.

Se ha mejorado pero sigue siendo un handicap paraector cuya
actividad se realiza en un medio “hostil” y comatio la minoracion de los
accidentes laborales.

4+ Promocién de los productos de calidad procederdges ghesca artesanal y el
marisqueo.

En relacién a la primera venta-comercializacionmtetucto extraido del mar la
necesidad de promocion de la calidad es fundameealetecta que el mercado
esta siendo copado por productos que venden lastegsticas que unicamente
poseen los productos frescos y que el consumidalgiea forma esta siendo
engafnado. El sector debe ser capaz de dar a coswgeoducto de forma que
llegue a las nuevas generaciones la necesidad amrgura.

+ La diversificacion de la actividad.
Otro aspecto que al sector pesquero tradicionaltdéeesa es el de poder

compatibilizar su actividad con otras actividadagfelas que ayuden a mejorar
su nivel adquisitivo a traves de actividades demificacion. Las comunidades
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pesqueras necesitan que su poblacion se manteqga s jévenes apuesten
por continuar viviendo e invirtiendo en su lugaradigen.

+ Los costes de produccion.

El aumento de los precios del combustible y deno&ses que directa e
indirectamente afectan a la produccion del pequeéfesional del mar también
provocan un desequilibrio que debe ser trasladada eadena comercial para
que el productor no vea perjudicada en mayor meslidaapacidad.

Los objetivos a alcanzar.

Dotar al sector de la pesca costera o al marisdaedas herramientas de analisis de
la situacién con el fin de detectar los aspect@srgaulta urgente corregir, enumerar las
necesidades y poner los medios para determinactaaciones concretas. En concreto
se trataria deconseguir paralizar la desaceleracion del sectorug se puede
cuantificar en un descenso de capturas y en la faltde relevo generacional
revirtiendo a tendencia de los afios anterioresAl mismo tiempo dotar de
mecanismos para poder competir en un mercado lgtpba trastoca el esquema
tradicional de venta en las Lonjas de las Cofradias

Las actuaciones concrsta

+ Creacion de un observatorio de evolucion del sector

+ Mantenimiento de la pagina WEB de SEREA, como up fmontinuo entre el
propio sector y mantener en el mismo toda larméxion disponible que
pueda ser de utilidad para el mismo.

4+ Elaboracion de campafias mediaticas para mejoramadgen del sector en
colaboracién con diversos organismos, organizasioyf@ instituciones en
tematicas especificas (p.e. Puertos de Galicid d¢amea de la comercializacion
en las Lonjas; Consellerias en temas de géner@nfud...) y campafas
concretas.

+ Revision de la Prevencién en Riesgos en el Mar.vQeatoria de eventos
(Congresos Internacionales, etc.)

4+ Participacion en Ferias, degustaciones, etc. gapdmocion de los productos
de calidad.

+ Disefio de formacion especifica para el sector melmieen cuenta las
caracteristicas propias del mismo y adaptadas adessidades de titulacion
profesional, formacion en seguridad y distintaseesidades obligatorias. Pero
ademas formacion actitudinal, nuevas tecnologida ynejora de la gestidon
empresarial.

Las partes interesadas que se aconseja partigipeirpeoceso.

Tendran que ser todo el sector de la pesca cos@ranarisqueo dado que son
dos sectores que estan intimamente relacionadtis éanla organizacion, como en la
gestion de los recursos. Desde el punto de vistia diéversificacion el tAndem artes
varias-recursos especificos-marisqueo a flote-maeis a pie significa la posibilidad de
no estar presionando excesivamente en una solaiegoma-caladero. Por otra parte la
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organizacién de los Planes de Explotacion (20®éa Galicia) en el marisqueo, denota
un nivel de organizacion importante que es neaeseonservar en la dinamica
organizativa de las Cofradias.

Coste aproximado de cada actuacion concreta.

Es dificil determinar, en general, el coste desuaetividades que no estan
encuadradas en un proyecto concreto, existen sbargm actuaciones en las que es
posible su ‘cuantificacion anual’. Otra forma geaimarse a una cuantificaciéon anual
real: podria calcularse los costes do proyecto FEBME base al tiempo empleado y
extrapolar los resultados.

Posibles vias de financiacion.

Las posibles vias de financiacion mas ldgicas seelavar a propuestas de
continuacion del Proyecto ‘SEREA’, en una segurda fnas amplia y ambiciosa (mas
socios del Arco Atlantico por ejemplo) ante losamgmos que tuviesen esa opcion.

Otra posibilidad es la de presentarse a proyectoslos que las lineas
subvencionables tuviesen relacion con las propsiet&SEREA.

Quizds como primera propuesta de medida concreta ph progresivo
desarrollo del sector se trataria de INICIAR UN DHHE INTERNO A FIN DE
ELABORAR UNA ESTRATEGIA CONJUNTA DEL SECTOR PARA EL
DESARROLLO SOSTENIBLE DE LA PESCA Y EL MARISQUEO.

Se puede afirmar que las partes interesadas gadrsportante participasen en
una serie de actuaciones concretas sao@ds aguellas inteqgradas en las Cofradias
de Pescadores con las distintas agrupaciones
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